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LA REFLEXION

Hoy vamos a hablar de las crisis porque LA
CRISIS, como demonio universal hacedor de
todos los males, no existe. Existe, eso si, una
infinidad de especimenes de crisis desenca-
denados por aquella causa econdmica origi-
nal cuyos efectos estan siendo demoledores
para los individuos, las familias, las empre-
sas, las instituciones y los gobiernos.

Los deudores no pagan, los acreedores no
cobran y como todos somos deudores y
acreedores a la vez, no pagamos porque no
cobramos. Desde el individuo hasta el Esta-
do. Parece como si el dinero hubiese desapa-
recido, lo que no es verdad. Actualmente hay
mas dinero en circulacion que hace cinco
afios. Nos referimos a dinero tangible, que
se puede tocar, perceptible al tacto —aclara el
diccionario, efectivo, legal— segun la doctrina
economica. El “otro dinero”, el que nos ha-
biamos “inventado” y sobre el cual creamos
un espejismo de falsa riqueza, esta detenido,
aparcado en las listas de morosos de las em-
presas, de los bancos... y en los juzgados.
Solo en los juzgados de Catalunya —y los ci-
tamos como ejemplo por tenerlos a mano— se
estan despachando causas por un importe de
54.000 millones de euros, el equivalente al
presupuesto de la Generalitat Catalana, casi
la quinta parte del Presupuesto del Estado. Y
como el de Catalunya no debe ser un caso
excepcional, una somera elucubracion podria
llevarnos a la suma de 300.000 millones de
euros.

Hay que reconocer que con estos 300.000
millones de euros en circulacion muchos
deudores pagarian y, muchos acreedores co-
brarian, pero jay! este dinero no existe como
tal. Se encuentra en forma de activos a reali-
zar, valores intangibles fuera de la circulacion
como dinero efectivo, ése que constituye,
como define Peter Harten, “la sangre que cir-
cula por el organismo de una economia”.

Ignoro la proporcién que en estos momen-
tos debe existir, de dinero tangible respecto
al intangible. Algunos autores aventuran la
relacion de 1:6, o sea una parte tangible y
seis intangible. De ser asi, el 85 por ciento
de nuestra “sangre” estaria detenida y el 15
por ciento restante no bastaria para evitar el
colapso.

Y en eso estamos. De la crisis hemos pasado
a las crisis. De creernos mas ricos de lo que
éramos ahora corremos el riesgo de creernos
mas pobres de lo que somos. Ambas consi-
deraciones son imperfectas. Sdlo sirven para
la reflexion —que no es poco- si esta reflexion
conduce a adoptar normas de conducta mas
saludables en futuros comportamientos. A
todos los niveles. Del individual al estatal.
Las entidades financieras cuya politica de
créditos contribuyd no poco a la ilusién de la
paradisiaca sociedad del bienestar, asi estan
ellas: los bancos moviéndose como fundm-
bulos en la cuerda floja de los indices de
seguridad, y las cajas de ahorro liquidadas

Francesc A. Izquierdo

literalmente —y pronto, muy pronto definitiva-
mente- como piezas innecesarias del tiovivo
econdmico. (Por cierto, y ustedes perdonen,
esta claro que los bancos pertenecen a su
accionariado, pero, ¢de quién son las cajas?)

Puesto que el organismo precisa de que la
sangre circule, los individuos, las familias,
las empresas, las instituciones y los Estados,
repetimos, necesitan la “sangre” del dine-
ro para resolver sus crisis y sobrevivir. No
ya para invertir en grandes proyectos sino,
simple y llanamente, para pagar sus deudas.
Casi no importan los altos intereses exigidos
por los prestamistas si se puede obtener un
plazo largo para devolver el principal. La con-
signa es ganar tiempo. Tanto para el indivi-
duo como para el Estado.

Ya han aparecido los grandes prestamistas.
China a la cabeza, cuya reserva de divisas
valorada en 3,2 billones de délares (2,3 billo-
nes de euros), la mayor del mundo, se ha lan-
zado a comprar bonos de deuda publica de
paises europeos en crisis. Rusia, en segundo
lugar, invirtiendo principalmente en empre-
sas publicas y privadas de Europa y América
(EE.UU. incluidos). Los paises productores
de petréleo, con Noruega (Olgefondet) como
revelacion, que ha invertido cerca de 20.000
millones de euros en forma de participacio-
nes de los bancos de Sabadell y Santander,
de las empresas Repsol e Iberdrola y de la
Generalitat de Catalunya y la Comunidad Va-
lenciana.

El mundo se rinde al dinero efectivo, cons-
tante y sonante como decian nuestros ante-
pasados. Klaus Regling, presidente del Fondo
Europeo de Rescate, revelaba no hace mucho
que el 40 por ciento del Fondo esta en manos
de compradores asiaticos, y el restante 60
por ciento de inversores no asiaticos.

Probablemente nos encontramos ante la
mayor hipoteca de la Historia, los efectos
de la cual pueden salvar a los paises occi-
dentales.... 0 hundirlos irremisiblemente.
Habra que esperar. Los que presumen de te-
ner “otras” soluciones, mienten, pues de ser
cierto ya estarian trabajando para la Adminis-
tracion de Obama.



PHILIPS

Existe todavia en nuestro pais un parque
importante (mas del 75%) de luminarias in-
eficientes instaladas en el interior de edifi-
cios, naves y locales de mudltiples usos. Esto
provoca el consumo innecesario de una gran
cantidad de potencia, y nos da un amplio
margen de posibilidades de ahorro, teniendo
en cuenta dos aspectos, la iluminacion supo-
ne una media de hasta el 40% del consumo
eléctrico de un edificio, y con la iluminacion
podemos conseguir elevados ahorros de
energia mediante sencillos cambios en el
punto de luz y la instalacion.

A continuacion, proponemos una serie de
cambios que permiten reducir el consumo de
energia en unos porcentajes importantes:

| En primer lugar, una gran cantidad de las
mencionadas luminarias, que tienen tecnolo-
gia de alguno de los tipos de fluorescencia
existentes, albergan en su interior equipos
electromagnéticos. La simple sustitucion de
éstos por equipos electronicos nos reportaria
una disminucion de la potencia instalada
de al menos un 15%.
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| Sin embargo, para conseguir una mayor
eficiencia y aprovechar mejor la inversion en
mano de obra, lo ideal es cambiar el punto de
luz obsoleto por otro mas eficiente que se adap-
te al tipo de techo y mantenga o mejore los ni-
veles de iluminacion. Si ademas se equipa con
un equipo regulable para permitir su regulacion,
obtendriamos un segundo ahorro de energia
sobre el inicial. En este caso, tenemos dos alter-
nativas principales para conseguir una mayor
eficiencia: Luminarias de alto rendimiento con
fluorescencia del tipo T5 y equipo electroni-
co y luminarias con tecnologia Led.

| Respecto a la fluorescencia podemos decir
que en aplicaciones de alumbrado tales como
oficinas, salas de formacion, etc., usar lu-
minarias con T5 y balasto electrénico es una
opcion muy eficiente siempre que utilicemos
opticas de muy alto rendimiento. De este

modo, podemos pasar de los 19 vatios/m?
con luminarias de fluorescencia T8 y equipo
electromagnético hasta los 9 vatios/m? de las
luminarias mas eficientes con tecnologia T5.
Es decir, podemos conseguir un ahorro su-
perior al 50% de la potencia instalada.

.

| En este tipo de aplicaciones, la tecnologia
Led se encuentra al nivel de eficiencia de las
luminarias con T5 lo que significa ahorros del
50% de potencia instalada sobre fluorescencia
T8 y niveles de potencia similares respecto a
T5. Ademas, respecto de ambas tecnologias
podemos conse-

guir ahorros del

50% en man-

tenimiento, de-

bido a la mayor

duracion de la

tecnologia led.

Para otras aplicaciones tales como la luz de
acento realizada mediante lamparas halo-
genas y la iluminacion general de pasillos,
salas de espera, halls de entrada, etc. hecha
con esta misma tecnologia o con downlights
con fluorescencia compacta, la tecnologia
mas eficiente es la de las luminarias Led.

Respecto a las aplicaciones antes menciona-
das de acento e iluminacion general, pode-
mos proponer las siguientes soluciones:

1. LUZ DE ACENTO

Existen multitud de luminarias de acento que
utilizan lamparas halégenas de 35 y 50 vatios
donde la aplicacién de lamparas Led nos per-
mite conseguir ahorros de hasta el 80% en la

potencia instalada, ya que podemos obtener
una intensidad luminica similar con lamparas
Led de 7,10 y 11 vatios en funcion de la ldm-
para o la luminaria que utilicemos.Una solucion
sencilla de cambio es sustituir las lamparas
haldgenas dicroicas por lamparas led, pudiendo
conseguir los mencionados ahorros del 80%.
. o x
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Para este tipo de aplicaciones existen distin-
tas versiones de productos, tanto empotrados,
semiempotrados, orientables, de superficie e
incluso para fijacion en carril. Obteniendo si-
miliares ahorros con el cambio de luminaria y
un mejor control de la luz.

a

2. ILUMINACION GENERAL DE
PASILLOS Y HALLS DE ENTRADA
Debemos ser conscientes de que la tecnolo-
gia LED en iluminacion general ha superado
ya el rendimiento de los downlight de fluo-
rescencia compacta.

I "%

En este caso podemos decir que se pueden sus-
tituir los aparatos con fluorescencia compacta
por downlight con tecnologia led, consiguiendo
en las habituales potencias de 18 y 26 vatios
ahorros del 40 al 50% en potencia instalada.
Ademéas, debemos

afadir los ahorros

en mantenimiento

de al menos el 50%

porlamayor duracion . #

de la tecnologia Led.



QUE INVENTO,
LA TELEVISION

Muchos han sido los cambios de la televisién de como la conocieron nuestros padres y abuelos
hasta la actualidad. Las primeras emisiones publicas las efectuaron la BBC en Inglaterra en
1927 o la CBS y NBC en Estados Unidos en 1930, que en ambos casos utilizaron sistemas
mecanicos y los programas no tenian un horario regular.

Los primeros en hacerlo con programacion y horario regular fueron los alemanes en 1930,
a continuacion Inglaterra en 1936 y Estados Unidos en 1939 coincidiendo con la Exposicion
Universal de Nueva York.

Desde sus inicios hasta finales del siglo XX, la television analdgica, recorre un largo recorrido
que empezara a ver su fin, en Espafia, en 1999. Se incorpora un nuevo concepto en nuestra
sociedad, la TDT, “television digital terrestre”, que como otros muchos temas, viene englobado
por decisiones a nivel de Union Europea.

La transicién a la TDT se enmarca en un proceso comunitario que ha establecido un conjunto de
decisiones clave y vinculantes para todos los paises miembros. En términos sencillos, la Unién
Europea esta comprometida con un proceso de cese de las emisiones de television analdgica
terrestre y de substitucion de ésta por la television digital, tomando como referencia el 2012
como fecha tope para completar esta transicion.

En Espafia, el planteamiento elegido inicialmen-
te para impulsar la TDT fue conceder en 1999

la primera licencia de explotacién a Onda Digital Canales RF
S.A. que empez6 a emitir en el afio 2000 bajo la gg
QUIERO TV DT

modalidad de pago y la marca Quiero TV, ocu- 67
pando los canales del 66 al 69 de la banda de
UHF, concediéndole el papel de promocion de
la TDT. Posteriormente, en noviembre del 2000,

61
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el Gobierno adjudico d0§ pr'ogramas en e'lb.|erto, ANALOGICAS ANALOGICAS Y

aVeo TV y Net TV, que iniciaron sus emisiones DIGITALES

en junio del 2002. Adicionalmente se dividio un

canal mdiltiple en cinco programas que se re-

partieron entre los operadores estatales analo-

icos existentes, dos para RTVE y uno para cada 21
g - p ) yunop 2000 Noviembre 2005 Abril 2010
uno de los emisores privados (Antena 3, Tele 5 Limite Europeo 2012

y Sogecable).

El fracaso comercial sufrido por Quiero TV
hace replantearse la situacion y durante el
2003 se flexibilizan las condiciones de con-
cesion a los operadores que emitian exclusi-
vamente en TDT (NetTV y VeoTV).

El relanzamiento de la TDT en Espafa se rea-
liz6 el 30 de noviembre de 2005 con la asig-
nacion de las frecuencias de ambito nacional
que estaban disponibles desde el cierre de
QuieroTV y el inicio de emisiones de los ca-
nales que se sumaban a los que ya estaban
emitiendo desde el 2002, para totalizar una
oferta de 20 canales nacionales en TDT (5 de
RTVE, 3 de Telecinco , Antena 3 y Sogecable
y2deVeo TV, NetTVy La Sexta).

Por medio del Plan Técnico Nacional de la
Television Digital Terrestre aprobado por Real
Decreto 944/2005 de 29 de julio, se fija el 3
de abril de 2010 como fecha de cese de las
emisiones de television analdgica terrestre.
Igualmente, se establece un cronograma de
ampliacion de la cobertura hasta alcanzar ni-
veles de 95% y 98% de la poblacién en 2010
con una serie de pasos intermedios:

- 80% de la poblacion antes del 31 de
diciembre de 2005.

- 85% de la poblacion antes del 31 de
julio de 2007.

- 88% de la poblacion antes del 31 de
julio de 2008.

- 90% de la poblacién antes del 31 de
diciembre de 2008.

- 93% de la poblacion antes del 31 de
julio de 2009.

- 95% de la poblacion para los emisores
privados.

- 98% para los publicos antes del 3 de
abril de 2010.

EVOLUCION ACTUAL DEL ESPECTRO RADIOELECTRICO

Canales RF
69

61

ESPACIO
EXCLUSIVO
TDT

21

2012 Tiempo
Limite Europeo 2015



ESPECTRO DEL DIVIDENDO DIGITAL

Espectro de ondas métricas y decimétricas

Dividendo digital I

Transmision analdgica Transicion

¢CUAL ES LA SITUACION ACTUAL?
Seguramente habra opiniones de todo tipo, pero
la realidad es que los plazos marcados por el
gobierno para la transicion al mundo digital de
la television se han cumplido correctamente.

Actualmente estamos en un proceso de re-
ordenacion de canales para el mayor apro-
vechamiento del espectro radioeléctrico que
permitira el uso de parte de la banda para
servicios avanzados de comunicaciones.

¢',0UE ES EL DIVIDENDO DIGITAL?

Los sistemas de compresion de los actuales
sistemas de television digital permiten transmitir
varios programas de television digital normales
(hasta seis, segun las técnicas de codificacion y
modulacion empleadas) de calidad aceptable en
el espacio de frecuencias radioeléctricas utiliza-
do anteriormente por un solo canal analdgico. Es
decir, anteriormente, un canal, un programa, ac-
tualmente un canal varios programas. Suele ha-
ber cuatro o cinco servicios analdgicos terrenales
por region y, por lo tanto, la utilizacién de un solo
canal de television digital para todos ellos reduci-
ra notablemente la utilizacion del espectro.

Varias recomendaciones del sector de radio-
comunicaciones de la UIT que tratan técnicas
de codificacion, compresion y modulacion de
la radiodifusion de television terrenal digital
han contribuido indirectamente al proceso que
por fin esta devengando el dividendo digital.
Por ejemplo, en la precursora recomendacion
UIT-R BT.798 se estipula “que la radiodifusion
terrenal de television digital se acomode en los
canales (6, 7 y 8 MHz) destinados a la emision
de television analdgica en las bandas de on-
das métricas y decimétricas”. Esa recomen-
dacion, en la que se prohibe que la anchura de
banda utilizada para programas digitales sea
superior a la anchura de banda de los canales
analdgicos, abrié camino al desarrollo de téc-
nicas avanzadas de compresion digital.

La cantidad de espectro excedente al que se
necesita nominalmente en las bandas de on-

¥ Tiempo

Transmision digital

das métricas y decimétricas para dar cabida
a programas analdgicos existentes, y que por
consiguiente podria liberarse cuando se pase
de la television analdgica a la digital, es lo
que se llama dividendo digital, que se ilustra
en el cuadro superior.

En la regulacién y planificacion radioeléctrica
de los mdltiples digitales que, segun lo esta-
blecido en el Real Decreto 944/2005,de 29 de
julio, estaran disponibles tras el cese de emi-
siones de television terrestre con tecnologia
analdgica, se estan teniendo en cuenta las
decisiones regulatorias que los organismos
internaciones especializados en telecomu-
nicaciones y las instituciones comunitarias
estan adoptando para que las subbandas de
frecuencias de 790 a 862 MHz (canales ra-
dioeléctricos 61 a 69) en lo que se ha venido
a denominar “dividendo digital”, pueda ser
utilizada para otros usos, como los servicios
avanzados de comunicaciones electronicas
de carécter paneuropeo.

Lo trabajos de planificacion radioeléctrica de
los multiples digitales que estan disponibles
tras el cese de emisiones con tecnologia digi-
tal deben, por tanto, contemplar la necesidad
de ir liberando la subbandas de frecuencias de
790 a 862 MHz del uso del servicio de la tele-
vision digital terrestre , de forma que antes del
1 de enero de 2015 dicha subbandas pueda
estar reservada para otros usos y servicios. Lo
trabajos de planificacion radioeléctrica tienen
el objetivo de reducir en lo posible el impacto
sobre los usuarios y de garantizar el uso efi-
ciente del espectro radioeléctrico.

Para asegurar la continuidad en la recepcion
del servicio de television para todos los ho-
gares, el Ministerio de Industria, Turismo y
Comercio establecié una serie de fases y eta-
pas en el Real Decreto 365/2010, de 26 de
marzo, por el que se regula la asignacion de
los mltiples de la Television Digital Terrestre
tras el cese de emisiones de television te-
rrestre con la tecnologia analdgica, que son
las siguientes:

N—

SY0

Josep Casas
Responsable Telecomunicaciones SYG

FASE 1
Se activan nuevas sefiales digitales, las redes
MPE1, MPE2 y MPE3 que albergan nuevos
canales digitales. Esta fase consta de dos
etapas.

- La primera de estas dos etapas dio co-
mienzo el pasado verano de 2010 y tuvo
como fecha de finalizacion el 28 de febre-
ro de 2011.

- Lasegunda etapa de la Fase 1 comenzo el
1 de marzo de 2011, desde entonces algunos
canales cambiaron su frecuencia de emision.
Para visualizarlos bastaba con resintonizar el
televisor o receptor TDT en caso de que éste
no lo hiciera de manera automatica.

FASE 2

Se activan nuevas sefales digitales que repli-
can la emision de los canales que actualmente
se emiten en las frecuencias pertenecientes al
“dividendo digital”. Esta situacion de duplici-
dad se dara durante el tiempo que el Ministerio
de Industria estime necesario para que todos
los hogares puedan adaptar sus instalaciones.
Una vez que venza este periodo, las sefiales
antiguas de TDT cesaran y permaneceran sélo
las nuevas, fuera del rango de frecuencias del
“dividendo digital”. Los canales afectados se-
ran, en su mayoria, canales privados de ambi-
to nacional, si bien en algunas regiones podria
afectar a canales de TVE, a canales autondmi-
cos y/o0 a canales locales.

La revolucion de la television digital esta ser-
vida, ha significado una mejora importante en
la calidad de las imagenes, una ampliacion de
las emisiones y servicios de cara al usuario fi-
nal y en estos momentos tan dificiles de crisis
global nos queda por delante mucho trabajo
por hacer, ya que hasta el 2015 los movi-
mientos estan garantizados. En el momento
que empiecen las emisiones para las nuevas
tecnologias de telefonia movil muchos de los
equipos actuales deberan ser substituidos y
otros deberan ser reprogramados o ajustados.
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VIl CONVENCION

DE IMELCO

22 y 23 de septiembre, 2011

Durante el 22y el 23 de septiembre los miem-
bros espafioles de IMELCO se reunieron en
Madrid para celebrar su VI Convencién. Este
afio se contd con una participacion sin prece-
dentes: asistieron 180 mayoristas procedentes
de 17 paises distintos y 80 fabricantes.

El dia 22, todos los representantes de los gru-
pos nacionales participaron en una reunion
informal en el Real Café Bernabeu. Durante el
“IMELCO Cup 2011”, un campeonato de fut-
bolines, los mayoristas pudieron relacionarse
y conocer a los socios de otros paises, asi
como demostrar su capacidad para presen-
tarse como equipo y actuar como tal.

Al dia siguiente el presidente de IMELCO, el Sr.
Simon Barkes, inauguro oficialmente el congre-
s0, que se desarrollé en el hotel Eurostars Ma-
drid Tower bajo el lema “20 afios, 12 miembros,
1 vision”. En su discurso, el Sr. Barkes animd
a los asistentes a aprovechar la ocasion para
promover contactos pensando en las oportuni-
dades del futuro, y dio la bienvenida a los re-
presentantes de un nuevo miembro de IMELCO:
el grupo australiano GEMCELL. A continuacion
intervinieron los miembros del Consejo de Su-
pervision de IMELCO representando a Espafia,
la Sra. Amparo Almifiana Marti (Grudilec) y el
Sr. Joan Garcia i Duch (Electroclub), y la nue-
va gerente de IMELCO, la Sra. Elena Reignier,
presento la pelicula corporativa del grupo, cuyo
objetivo es demostrar que IMELCO es una co-
munidad fuerte de mayoristas independientes
dispuestos a alcanzar sus metas comunes para
el éxito individual de sus participantes.

Tras la inauguracion, se desarrollaron 115 reuniones nacionales entre los grupos individuales
de IMELCO y los representantes de los fabricantes, en sesiones paralelas e intensivas. Los
fabricantes pudieron asi definir su idea esencial sobre su alineamiento futuro y sus estrategias
comerciales.

A primera hora de la tarde, el Sr. Simon Barkes presentd a quien le reemplazara en el cargo en
junio de 2012: el Sr. Giinther Pernthaler, de la compaiiia Selectra. En su intervencion, el futuro
presidente de IMELCO sefial6 que la creciente cooperacion y la mejor integracion de las agru-
paciones nacionales mejoraran la relacion con los fabricantes de IMELCO, pero que los grupos
nacionales seguiran teniendo gran relevancia para las dos partes: mayoristas y fabricantes.

Durante la noche del 23 se celebrd el vigésimo aniversario de IMELCO en un marco muy espe-
cial: el Palacio del Negralejo. La velada se ameniz6 con diversas actividades ludicas, como un
espectaculo de LED a cargo de dos artistas alemanes. Una vez mas, se puso de manifiesto que
la Convencion es una plataforma y un lugar de encuentro para socios de todos los paises.

El lugar de encuentro para la VIl Convencion se decidira durante la siguiente asamblea general,
el 22 de noviembre en Francfort del Meno.
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TORTOSA

Tel.: 977 449 350 ebrequalitat@ebrequalitat.com
Vinaros, Tel.: 964 402 171

Amposta, Tel.: 977 707 046

Mora d’Ebre, Tel.: 977 414 108

MOLINS

Pol. Ind. EI Pla -Miquel Torell6 i Pages 27

Tel.: 936 684 700 Fax: 936 685 556 molins@eimsa.com
RUBI

Pol. Ind. Can Rosés - Nataci6 26-28 - 08191 Rubi

Tel.: 935881 070 Fax: 935880 615 rubi@eimsa.com

CADIZ - MALAGA

Oficinas centrales, Tel.: 956 260 988 info@elecam.com
Comercial Cadiz, Tel.: 956 261 515 cadiz@elecam.com
Almacén Cadiz, Tel.: 956 260 961 almacen_cadiz@elecam.com
Algeciras, Tel.: 956 668 888 algeciras@elecam.com

Coin, Tel.: 952 455 139 coin@elecam.com

Jerez, Tel.: 956 185 513 jerez@elecam.com

Malaga, Tel.: 952 247 540 malaga@elecam.com

PAMPLONA Tel.: 948 350 700 - gabyl@gabyl.com
DONOSTIA Tel.: 943 377 788 donosti@gabyl.com
CONINSA Tel.: 948 303 232 coninsa@coninsa.com

ZARAGOZA
Tel.: 976 321 608
gama@gamacomercial.com

ZAMUDIO (BIZKAIA)

Pol. Ugaldeguren |, parcela P-5, IllA - 48170

Tel.: 944 544 007 - Fax: 944 544 130 gobesa@gobesa.com
BASAURI (BIZKAIA)- SUELBAT

Pol. Artunduaga c/ Bastegi, s/n - 48970

Tel. 944 051 605-Fax 944 051 606 suelbat@suelbat.com

GIRONA

Girona, Tel:. 972 413 600 igsa@industrialgines.com
Olot, Tel.: 972 271 220

Figueres, Tel.: 972 509 400

Blanes Tel.: 972 358 548
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CABRA (CORDOBA)

Tel.: 957 520 627 meyras@meyras.com

Lucena, Tel.: 957 509 328 lucena@meyras.com
MANZANARES (C. REAL)

Tel.: 926 647 410 manzanares@grupomeyras.com

Almeria, Tel.: 950 271 083 almeria@grupomeyras.com
M.C.R.DIELEC S.L.

CORDOBA Tel.: 957 326 035 dielec@mcrdielec.com
Pozoblanco, Tel.: 957 773 840 pozoblanco@mcrdielec.com
LINARES (JAEN) Tel.: 953 607 999

MADRID

Algete, Tel.: 916 280 660

Fuenlabrada, Tel.: 916 856 799

Colmenar Viejo, Tel.: 918 457 283
suministrosjarama@suministrosjarama.com

MADRID
Tel.: 915 052 500
info@Iujisa.com

BARCELONA

Comella de Liobregat Tel:. 933 746 000 / Fax. 934 752 323
G.Via Corts Catalanes Tel.: 934 510 153 / Fax. 934 510 690
mr@matasramis.com

LLEIDA
Tel.: 973 210 700 / 973 274 000
maype@maype.com

ASTURIAS

Gijon, Tel.: 985 168 822 - 985 167 424
GALICIA

Lugo, Tel. 982108788/ fax. 982108766
central@munielloelectricidad.com

HUESCA

Tel.: 902 222 690 navasola@navasola.com
Huesca, Tel.: 974 232 402

Binéfar, Tel.: 974 431 592 binefar@navasola.com

MOLLET, Tel.: 935 707 254 mollet@prodelec.es
BARCELONA, Tel.: 932 251 506 barcelona@prodelec.es
CORNELLA, Tel.: 934 741 771 comella@prodelec.es
MATARO, Tel.: 937 579 451 mataro@prodelec.es

GUADALAJARA
Tel.: 949 201 755
info@sealsa.com

LASARTE-ORIA Tel.: 943 366 244 setalde@setalde.com
DONOSTIA Tel.: 943 285 611 donostia@setalde.com
ESKORIATZA Tel.: 943 798 833 eskoriatza@setalde.com
AZKOITIA Tel.: 943 857 010 azkoitia@setalde.com

VALENCIA - UTIEL - ONTINYENT - CASTELLON
ALICANTE - ELCHE - ALBACETE - MURCIA - MUSEROS
Tel.: 963 134 020 sindel@sindel.es

Traginers 12 - 46014 Valéncia

BURGOS Tel.: 947 484 888

MIRANDA DE EBRO (BURGOS) Tel.: 947 333 396
CUARTE DE HUERVA (ZARAGOZA) Tel.: 976 463 109
soelca@soelca.com

BILBAO - BIZKAIA

Tel.: 944 354 690 info@sokoel.com
Trapagaran, Tel.: 944 723 430
Irrueta, Tel.: 946 215 320

GRANADA

Tel: 958 465 662 - 458 465 075 Fax: 458 465 282
sumelgra@sumelgra.com

Loja, parcela 123-124 nave 2 - 18210 Peligros

TARRAGONA/CENTRAL Tel.: 977 546 733 syg@sygsa.com
TARRAGONA/IL.LUM Tel.: 977 254 893 iluminacion@sygsa.com
VALLS Tel.. 977 612 204 valls@sygsa.com

VENDRELL Tel.: 977 668 000 sygvendrell@sygsa.com

REUS Tel.: 977 344 242 sygreus@sygsa.com

VILANOVA | LA GELTRU (BARCELONA)
Tel: 938 143 500 vielco@vielco-electric.com
Vilafranca del Penedés, Tel.: 938 900 811



